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Valet ér alltid den avgérande faktorn

Jag satt nyligen med nagra bekanta och
diskuterade kop av begagnade bilar. Vi
pratade om for- och nackdelar med olika
bilméarken och olika typer av bréansle. (Sjalv
foresprakar jag diesel, for jag tycker det ar
bekvamt att slippa tanka sa ofta.) Diskus-
sionen hettade till ndr vi borjade prata om
huruvida det var sloseri med pengar att
kopa begagnad bil fran en bilhandlare eller
om det innebar en tkad trygghet att vanda
sig till en fackman. “Det &r ju dumt att be-
tala mer for att anlita specialister ndar man
kan kopa en begagnad bil direkt av bil-
dgaren”, menade min kamrat Otto. Per-
sonligen funderade jag lite dver vilken ga-
ranti man kunde fa av en privatperson, eller
stod Gver huvud taget, om nagot visade sig
krangla? Otto tyckte att det spelade val
ingen roll, fér varenda ménniska kan vl
tillrackligt mycket om bilar for att inte kdpa
grisen i sdcken. ”Och dessutom é&r det vart
att byta en bakaxel sjdlv, om man kan spara
nagra 1000-lappar”, menade Otto.

Viblev aldrig ense, Otto och jag, d&ven om
vi skildes som vdnner. Sahdr i efterhand
har jag tankt att kdpet av en begagnad bil
kostar ungefér lika mycket som en lite stor-
re implantatbehandling. Jag tors pastd att
de flesta vuxna personer i Sverige har en
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uppfattning om vad som &r en “bra bil”. Jag
inbillar mig ocksa att de flesta personer har
fullt fortroende for sina tandldkare men
endast en mycket vag uppfattning om vad
som dr ett “bra tandimplantat”.

Konsekvenserna av att vélja fel bil kan
naturligtvis bli forédande. Att kdpa och
kora en bil med defekt airbag kan innebéara
livsfara i specifika situationer. En dalig ut-
ford implantatbehandling, eller en behand-
ling utférd med defekta eller odokumente-
rade implantat kan leda till sveda och vark
och mental ohdlsa for patienten. Eller att
implantaten faller ut. I bada fallen ar valet
den avgorande faktorn.

Och konsekvensen for den behandlande
klinikern kan bli katastrofal. Att forlora sin
patients fortroende torde vara bland det
vérsta man kan raka ut for som ldkare. Ar
patienten dessutom stridbar kan det resul-
tera i daligt rykte bade for praktiken och
terapin som sadan.

Parallellen mellan att kdpa en begagnad
bil i ovisst skick och att vélja att utféra im-
plantatbehandlingar med ett system man
inte vet sa mycket om &r inte svar att se.
Resultatet av ens val kan i bada fallen visa
sig mycket 6verraskande!

Den absolut framsta orsaken till varfor
jag valjer diesel &r att jag ar lat och vill tan-
ka sa sdllan som mojligt. Naturligtvis finns
det d@ven andra skal till varfor jag véljer som
jag gor. Det giller inte bara bilar utan ocksa
t ex mitt val av arbetsgivare. Jag ar stolt Gver
att vara dental-marknadsférare och forsalj-
ningschef pa Astra Tech AB. Det kdnns bra
att kunna sta for det vi salufor, bade ur ett
personligt och ett vardekonomiskt och te-
rapeutiskt perspektiv.

Jag ar nyfiken pa vad det ar som gor
att man medvetet valjer bort vetenskaplig
dokumentation, omfattande garantivillkor,
klinisk kompetens hos leverantérens di-
striktsansvariga, returméjlighet, gedigna ut-
bildningar, telefonsupport, ett system som
lampar sig for samtliga indikationer, ett
system som erbjuder ett fullt sortiment
vad géller langder, diametrar, prefabricerade

och individuella distanser, e-handel osv.

Jag ér sa nyfiken sa jag hoppas att nagon
eller nagra vill aterkomma med informa-
tion, gdrna till var e-post dentalinfo.se@
astratech.com. Jag pratade med en god vén,
branschkollega och tillika konkurrent om
detta, for ndgon dag sedan. Han sa att han
trodde att priset kunde ha en viss inverkan.
Men sa dndrade han sig: “Nej, sa lattlurade
kan de vl inte vara? Fér om man vill kopa
billigt da borde man ju ga in pa natet. Dar
kan man bestdlla implantat fran Asien for
bara nagra dollar. Sa det maste finnas an-
dra skal?”

Jag hoppas kunna ge min branschkollega
ett svar ndsta gang vi rakas.

Bjorn Ledelius
Forsaljningschef

Du kommer val?

Den 4-7 juni 2008 samlas cirka 3000 av
dina internationella kollegor i Washington,
DC for att bli inspirerade och géra nya upp-
tackter pa Astra Tech World Congress. Du
kommer vél ocksd? Anmal dig for att fa
mer information pa www.astratechdental.se.
See you there!
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Astra Tech implantat och Cresco™
— en perfekt kombination

Om man utgdr fran ett holistiskt synstt,
vilket vi alltid gor nar det géller utvecklin-
gen av vart implantatsystem, s ar det
sjdlvklart att alla detaljer och egenskaper i
systemet maste samverka for att uppna
ett perfekt resultat. Sa fungerar det i alla
naturliga system. Den kénsliga balansen i
vart implantatsystem kan bibehallas tack
vare en kombination av vdl genomtankta,
samverkande egenskaper. Det dr vad
vi sammanfattat kallar for Astra Tech
BioManagement Complex™. Systemet ar
utvecklat for att skapa langsiktiga och lyck-
ade kliniska resultat, genom att generera
bentillvaxt, bevara ben samt sakerstilla
frisk och naturligt formad mjukvavnad.
Slutresultatet blir fullindad funktion, skon-
het och biologi i perfekt harmoni.

Protetiken ar naturligtvis viktig for att slut-
resultatet ska bli perfekt. Men inte endast
ur estetisk synvinkel utan ocksa ur ett klin-

iskt perspektiv. Det ar héar Cresco kommer
in. Genom att man kan vinkla skruvhalen i
brokonstruktionen gar det att kompensera
for fall dar implantaten av anatomiska skal
inte har kunnat placeras i en optimal posi-
tion. Med Cresco kan du vinkla skruvhalen
upp till 17°.Det innebér i korta ordalag att
du kommer ifran skruvhal buckalt och
fordyrande distanser.

Vi har nyligen tagit fram en broschyr
som beskriver Astra Tech BioManagement
Complex i kombination med Cresco. Ingar
du i ett team som arbetar med implantat-
behandlig sa rekommenderar vi att du tar
del av informationen i broschyren. Bestall
gdrna ett exemplar till varje medlem i ditt
team. Bestallningen sker enklast genom att
du skickar ett mail till
dentalinfo.se@astratech.com.

Referensnumret ar 78777-SE-0703.

Vinkling fér opfimal estetik

Perfekt passform varje géng

Connective Contour™

Conical Seal Design™

MicroThread™

Bipacksedeln - en viktig informationskalla!

Med dentala produkter som vi levererar
medf6ljer en bipacksedel. Da vi ar leveran-
torer av CE-markta produkter &r vi alagda
att bipacka en bruksanvisning i form av en
bipacksedel med varje leverans. Bipackse-
deln innehaller viktig information om pro-
duktens egenskaper och dess handhavande.
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I bipacksedeln till implantaten finner du
information om:

e Varning

e Implantatsystemet

e Beskrivning av produkterna
¢ Orderinformation och dimensioner
® Material

e Indikationer

¢ Kontraindikationer

e Pre-operativ planering

e Kirurgisk procedur

e Forpackningen

e Lagring och hantering

Dessutom finns det bilder som visar for-
packningarna, hur du identifierar innehallet
genom fargmarkeringar och hur du hante-
rar produkten. Det finns dven illustrationer
som visar hur du installerar produkten pa
patienten. I bipacksedeln finner du ocksa
en orderinformation.
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Bipacksedlarna ér alltsa en viktig informa-
tionskélla som ska ldsas av alla som &r invol-
verade i behandling med vara produkter.
Informationen dr en kvalitetssdkring och
skall i den meningen ocksa forebygga
eventuella missfoérstand. Information i varje
bipacksedel ges pa inte mindre dn 11 sprak,
inklusive det svenska.
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